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CAPITULO 1. INTRODUCCION

A continuacién presentamos un taller enmarcado dentro del proyecto Hub TCUE Plus — 2012
“Emprendimiento y Sistema Educativo”, que pretende ser un primer paso de sensibilizacion
hacia el emprendimiento para alumnos/as de Educacion Primaria.

Hub TCUE Plus — 2012 “Emprendimiento y Sistema Educativo”, es un proyecto de la Fundacion
Universidades y Ensefianzas Superiores de Castilla y Ledn (Consejeria de Educacion de la
Junta de Castilla y Ledn), cofinanciado por el Ministerio de Industria, Energia y Turismo a
través del Programa “Emprendemos Juntos”, en el que también colabora la Fundaciéon Endesa.

Con este documento se pretende dar soporte al profesor encargado de dirigir el taller mediante
la introduccion de un guion de base y una serie de recursos y sugerencias tendentes a facilitar
su labor.

La idea es que sea el propio profesor el que decida qué aspectos, fases 0 mecanismos
interesa destacar en cada momento, en funcion de la respuesta que vaya obteniendo de sus
alumnos/as.

En ese sentido, este manual debe entenderse exclusivamente como un documento de consulta
y apoyo, flexible y de uso discrecional, siempre al servicio del director del taller. Nunca como un
esquema rigido que haya que seguir integramente al pie de la letra.

OBJETIVOS DEL TALLER

El taller tiene los siguientes objetivos:

- Desarrollar un ejercicio de creatividad colectiva entre los/as alumnos/as que permita
idear un nuevo producto o servicio capaz de resolver una necesidad cotidiana.

- Determinar las principales caracteristicas de ese nuevo producto o servicio, asi como
sus ventajas e inconvenientes frente a lo que ya existe.

- Preparar una presentacion breve de la idea (3 minutos), tipo “conversacion del
ascensor”. Para ello previamente habra que reflexionar sobre los elementos
diferenciales y realizar un ejercicio de sintesis que permita explicar todo de una manera
sencilla y en tan solo 3 minutos.

- Grabacién de la presentacion por parte de los/as alumnos/as y publicacién a través de
un canal online del centro educativo.

- Enlazar la solucion planteada (producto o servicio) con sus posibles usuarios
(mercado) y con la sociedad en general, introduciendo la iniciativa emprendedora y el
papel que ésta debe jugar como motor de empleo y desarrollo.
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HABILIDADES SOBRE LAS QUE SE INCIDIRA

Las habilidades emprendedoras sobre las que incide el taller son las siguientes:
Habilidades personales

- Iniciativa

- Autonomia

- Sentido critico

- Creatividad

- Observacion y andlisis

- Capacidad de sintesis

- Capacidad de comunicacion
- Adaptabilidad

- Visién emprendedora

Habilidades cognitivas

- Expresion y comunicacion oral, escrita y plastica
- Aplicacién de recursos TICs en el Aula

Habilidades sociales

- Trabajo en grupo

- Cooperacion

- Comunicacion

- Capacidad de relacion con el entorno

- Empatia

- Habilidades directivas

- Capacidad de planificaciéon

- Toma de decisiones y asuncién de responsabilidades
- Capacidad organizativa
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METODOLOGIA DE TRABAJO

La metodologia para el desarrollo del taller sera la siguiente:

- Creacion de equipos/grupos entre los/as alumnos/as (4 6 5 alumnos/as). Cada
equipo debera asignar papeles entre sus integrantes (portavoz, secretario, etc.). Se
recomienda un profesor de apoyo en el aula junto con el tutor para el buen
desarrollo del taller.

- Partiendo del andlisis de su entorno cotidiano, cada equipo disefiara los aspectos
esenciales de un nuevo producto o servicio y se lo presentara al resto de la clase

- Sobre la base anterior, los/as alumnos/as preparardn y grabaran una breve (3
minutos maximo) presentacion descriptiva de su nuevo producto o servicio.

- Publicacion de la grabacién anterior en un canal online del centro educativo.

- Reflexion sobre el emprendimiento (creacion de nuevas empresas Yy
organizaciones capaces de distribuir nuevos productos o servicios) y del papel que
éste debe jugar en el progreso y mejora de nuestra sociedad. Introduccién del
profesor y debate colectivo con los/as alumnos/as.

Cada alumno tendra a su disposicion una CUADERNO DE TRABAJO con una serie de fichas
gue facilitaran el desarrollo de las diferentes fases del taller en grupos.

Para la grabacion y publicacion de la presentacion serdn necesarios unos minimos recursos
audiovisuales e informaticos (videocamara con micréfono, tripode, software de edicién de video
y equipo de proyeccién) asi como la existencia de una intranet propia del centro educativo que
soporte la inclusion de material audiovisual (videos), asi como dispositivos portatiles de
almacenamiento de ficheros (pinchos USB).
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CAPITULO 2. MATERIAL
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CAPITULO 2. MATERIAL

Manual para el docente ‘

Impreso y en formato PDF, incluyendo imagenes explicativas

1 USB para almacenamiento y posterior edicion de los archivos generados

Presentacion: Powerpoint (archivo .ppt) diapositivas para proyectar, si se desea, durante el
trascurso del taller

Cuaderno de trabajo con fichas para el alumnado

Fichas de trabajo que serviran de soporte para la practica realizada por el alumnado:

= HTP 001: Disefio de un nuevo producto

= HTP 002: Disefio de un nuevo servicio

= HTP 003: Valoracion de los nuevos productos o servicios

= HTP 004: Describe tu contexto

= HTP 005: Describe tu producto o servicio

= HTP 006: Describe la utilidad

= HTP 007: Redacta la presentacion

= HTP 008: Encuesta sobre la percepcion del emprendimiento

Otro material

Equipo audiovisual: videocamara con micréfono, tripode, software de edicion de video y equipo
de proyeccién

Dispositivos portatiles de almacenamiento de ficheros (pinchos USB): uno para cada grupo.
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CAPITULO 3.

DESCRIPCION DEL TALLER
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CAPITULO 3. DESCRIPCION DEL TALLER

ESQUEMA DEL TALLER

El taller se desarrollara en las siguientes fases:
Fase |: DISENO Y DESCRIPCION DE UN NUEVO PRODUCTO O SERVICIO

v BUSQUEDA DE UN PRODUCTO O SERVICIO Y DESARROLLO DE SUS
PRINCIPALES CARACTERISTICAS

v EVALUACION COLECTIVA DE LA IDEA. DEBATE Y REDISENO DE SUS
CARACTERISTICAS

Fase Il: ELABORACION DE LA PRESENTACION

v' PREPARACION DE LA PRESENTACION DEL NUEVO PRODUCTO O
SERVICIO

Fase lll: DIFUSION

v" GRABACION DE UN VIDEO DE PRESENTACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO

v PUBLICACION DEL VIDEO DE PRESENTACION EN LA RED INTERNA DEL
CENTRO

Fase IV: INTRODUCCION AL EMPRENDIMIENTO

v REFLEXION SOBRE EL PAPEL DE LOS EMPRENDEDORES EN LA
SOCIEDAD ACTUAL:
o Conocimiento de los principales sectores econémicos
o Conocimiento del proceso de creacién de empresas

Nota para el docente:

Los/as alumnos/as podran trabajar individualmente aunque se recomienda la division del aula
en equipos de trabajo para fomentar el trabajo en grupo (se sugieren equipos de 4
alumnos/as).

En la Fase Il del taller, es necesario un minimo material audiovisual. La publicacion de ese
material audiovisual en una red no es imprescindible (se puede sustituir por una proyeccion
dentro de la propia clase) pero si recomendable.
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CAPITULO 4.

DESARROLLO DEL TALLER
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CAPITULO 4. DESARROLLO DEL TALLER

4.1. Fase 1: DISENO Y DESCRIPCION DE UN NUEVO PRODUCTO O
SERVICIO

|4.1.1. Paso 1A: Busqueda de un nuevo producto o servicio.

Busqueda de un nuevo producto o servicio que mejore una actividad
cotidiana

Ejercicio de creatividad colectiva entre los alumnos/as que permita
idear un nuevo producto o servicio capaz de resolver una necesidad
cotidiana.

Determinacién de las principales caracteristicas de ese nuevo
producto o servicio.

Descripcion del nuevo producto o servicio.

Idea para un nuevo producto o servicio.

Se crearan grupos (4 6 5 miembros) y se asignaran papeles dentro
del equipo que se rotaran (portavoz, secretario, etc.).

HTP 001: Disefio de un nuevo producto

HTP 002: Disefio de un nuevo servicio

Rotuladores, papel, cartén, cajas, tijeras pegamento, etc.
Cualquier material que ayude a dar forma a la idea.

En este primer paso cada grupo de trabajo tendr4 que desarrollar una idea para un nuevo
producto o servicio. Para la definicion del nuevo producto o servicié se utilizaran como soporte
las fichas HTP 001: Disefio de un nuevo producto y HTP 002: Disefio de un nuevo servicio.

Para el disefio de un NUEVO PRODUCTO se propone partir de un objeto o producto ya
existente y adaptarle a nuevos usos o utilidades mediante las oportunas modificaciones. Se
propone la siguiente secuencia de trabajo (que se puede repetir hasta idear un producto
atractivo):

-Paso 1: Eleccién de un objeto del entorno del alumno (una maceta, una caja, un rotulador, un
balén, una pizarra, una taza, una regla, un teléfono...).

-Paso 2: Analisis del objeto elegido. Deberia responder a preguntas del tipo: ¢Qué es? ¢De
gué esta hecho? ¢ Partes del objeto? ¢Para qué se usa? ¢Cuanto se usa? ¢Cuando se usa?
¢,Quién lo usa? ¢Donde se usa? ¢Por qué se rompe o estropea? ¢Qué problemas o
inconvenientes tiene su uso?
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-Paso 3: Generacion del objeto futuro. Partiendo del analisis del paso 2, deberia responder a
preguntas del tipo: ¢Para qué debe servir? ;Qué problemas deberia resolver? ;Qué otros
servicios deberia prestar? ¢,Qué limitaciones deberia eliminar?

Para el desarrollo de este Paso 3 y generar un nuevo producto, se propone una “tormenta de
ideas” en la que colaboren todos los miembros del grupo segun el siguiente esquema: Todos
los miembros del equipo escribe libremente las ideas originales que se le ocurran y pasado ese
tiempo se expone en grupo. Posteriormente el grupo elegira en comdn un nuevo producto y
realizara una primera descripcion general, respondiendo a las preguntas planteadas en el
parrafo anterior. Con las ideas de todos se sugiere realizar una Nube de palabras, con
cualquier aplicacion gratuita y de libre acceso de las existen (Wordle o similar), que a su vez
puede ser guardada en el pincho USB.

-Paso 4: Analisis de la relacion con los usuarios del nuevo producto: El grupo revisara la
interaccién del nuevo producto con potenciales usuarios con caracteristicas diferentes (edad,
necesidades, limitaciones, etc.) tratando de determinar cémo deberia ser el producto y a qué
segmento de poblacién iria dirigido.

-Paso 5: Descripcion de las principales caracteristicas del nuevo objeto o producto.

Para el disefio de un NUEVO SERVICIO se propone sustituir los pasos 1 y 2 por un analisis
del entorno cotidiano del alumno (amigos, familiares, clase, etc.), repasando lo que han hecho,
visto 0 escuchado en la dltima semana, tratando de identificar problemas, necesidades mal
resueltas, actividades aburridas, repetitivas, etc...A partir de ahi, se sugiere seguir los pasos 3
a 5 con las inevitables adaptaciones.

-Paso 1: Andlisis del entorno

1.Analisis dentro del grupo: lo que implicara la basqueda de ideas dentro del grupo de trabajo:
Cada miembro del grupo de trabajo recopilara informacion sobre todo lo que han hecho, visto o
escuchado en la dltima semana, tratando de identificar problemas, necesidades mal resueltas,
actividades aburridas, repetitivas, etc. Las cuestiones sobre las que tendra que reflexionar son
las siguientes: ¢ Qué te ha gustado?, ¢Qué te ha sorprendido?, ¢ Qué te ha parecido aburrido?,
¢ Qué te ha parecido caro?, ¢ Qué te ha parecido repetitivo?

2. Andlisis en el entorno proximo: lo que implicard la busqueda de ideas en el entorno mas
préximo de los/as alumnos/as. Para ello cada miembro del grupo har4 un sondeo en las
personas préximas (familiares, amigos/as, etc.) para recoger las opiniones respecto a lo que
han hecho, visto o escuchado en la Ultima semana, tratando de identificar problemas,
necesidades mal resueltas, actividades aburridas, repetitivas, etc. Las cuestiones sobre las que
las personas del entorno tendran que contestar son las siguientes: ¢Qué les ha gustado?,
¢ Qué les ha sorprendido?, ¢Qué les ha parecido aburrido?, ¢Qué les ha parecido caro?, ¢,Qué
les ha parecido repetitivo?

Al dia siguiente (o en la siguiente clase) los/as alumnos/as tendran que poner en comun, dentro
del grupo de trabajo, las fichas que han rellenado con las opiniones de las personas de su
entorno proximo y seleccionaran, entre todos, las ideas de mayor relevancia.

Nota para el docente:

En funcién del tiempo de que se disponga se podra extender esta actividad o suprimir el
analisis en el entorno cotidiano y dedicar un tiempo limitado al analisis dentro del grupo
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-Paso 2: Generacion del servicio futuro. Partiendo del analisis del paso 1, deberia responder a
preguntas del tipo: ¢Qué debe ofrecer el nuevo servicio?, ¢ Qué problemas deberia resolver?,
¢ Qué otros servicios deberia prestar?, ¢;Qué secuencias tiene?, ¢Qué limitaciones deberia
eliminar?

Para el desarrollo de este Paso 3 y generar un nuevo producto, se propone una “tormenta de
ideas” en la que colaboren todos los miembros del grupo segun el siguiente esquema: Todos
los miembros del equipo escribe libremente las ideas originales que se le ocurran y pasado ese
tiempo se expone en grupo. Posteriormente el grupo elegira en comdn un nuevo producto y
realizard una primera descripciébn general, respondiendo a las preguntas planteadas en el
parrafo anterior. Con las ideas de todos se sugiere realizar una Nube de palabras, con
cualquier aplicacion gratuita y de libre acceso de las existen (Wordle o similar), que a su vez
puede ser guardada en el pincho USB.

-Paso 3: Andlisis de la relacion con los usuarios del nuevo servicio: El grupo revisara la
interaccién del nuevo servicio con potenciales usuarios con caracteristicas diferentes (edad,
necesidades, limitaciones, etc.) tratando de determinar cémo deberia ser y a qué segmento de
poblacion iria dirigido.

-Paso 4: Descripcién de las principales caracteristicas del nuevo servicio.
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4.1.2. Paso 1B: Evaluacion de la idea y redisefio de sus caracteristicas.

Redisefio del producto o servicio tras su presentacion al resto de la
clase

Debate colectivo para llegar a productos o servicios con mejores
caracteristicas.

Nuevo producto o servicio listo para su presentacién “en publico”.
Cada grupo presentara su producto o servicio al resto de la clase.

La clase debatir4 en comun los aspectos o caracteristicas a mejorar,

proponiendo soluciones en cada caso
Redefinicién de las principales caracteristicas del producto o servicio.

HTP 003: Valoraciéon de los nuevos productos o servicios.

En el paso anterior cada grupo de trabajo ha desarrollado una idea de un nuevo producto o
servicio.

Es en este paso cuando cada uno de los grupos tendré que realizar una breve presentacion del
su nuevo, producto o servicio, de sus caracteristicas técnicas, funcionalidades, etc.

Una vez realizada la presentacién, el resto del aula valorard los puntos fuertes y débiles del
producto o servicio presentado, con el objetivo de mejorar las caracteristicas de cada uno de
ellos.

Durante la presentacion, cada alumno de la clase tendra que rellenar la hoja de trabajo HTP
003: Valoracién de los nuevos productos o servicios identificando los principales puntos fuertes
y débiles del nuevo producto o servicio y proponer mejoras en sus caracteristicas.

Una vez que el grupo finalice su presentacion, se pondr4a en comin, a modo de debate
colectivo, las opiniones que el resto de alumnos/as han ido plasmando en su hoja de trabajo.
Esto servira para mejorar los nuevos productos o servicios desarrollados.

Cada grupo de trabajo tendra que reflexionar sobre la opinién del resto de alumnos/as de la
clase para realizar una posible redefinicion del nuevo producto o servicio.
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Nota para el docente:

Cada alumno tendra que rellenar una HTP 003 por cada presentacion de producto o servicio
que se realice.

En esta fase, se podria plantear la eleccion de un Unico producto o servicio entre los
planteados por los diferentes equipos y continuar el desarrollo de esa idea conjuntamente con
toda la clase. Tendriamos asi el nuevo producto o servicio de toda la clase.

En las paginas siguientes se continta con un desarrollo diferenciado por grupos entendiendo
que estos mismos pasos son trasladables sin ninguna dificultad al desarrollo conjunto de un
Unico producto o servicio entre toda la clase.
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4.2. Fase 2: ELABORACION DE LA PRESENTACION

4.2.1. Paso 2: Preparacién de la presentacion del producto o servicio.

Descripcion del nuevo producto o servicio.

Partiendo de la idea de producto o servicio alumbrada en la fase
anterior, los/as alumnos/as daran respuesta a varias cuestiones que
les permitirdn redactar una frase o parrafo que describa el producto
gue han imaginado. A través de la metodologia: ELEVATOR PITCH
Elaboracién de una presentacion descriptiva del producto o servicio
Ejercicio de creatividad y redaccion. Maduracion de la idea.

HTP 004: Describe tu contexto

HTP 005: Describe tu producto o servicio

HTP 006: Describe su utilidad
HTP 007: Redacta la presentacién del producto o servicio

El objetivo de este paso del taller es que cada grupo de trabajo plasme la descripcién de su
idea de producto o servicio de una manera clara, concisa y sencilla. Para ello tendra que tener
en cuenta las opiniones de su producto o servicio obtenidas en el Paso 1.B: Evaluacion de la
idea y redisefio de sus caracteristicas

Existen diversas metodologias para poder realizar esta maduracioén de la idea.

Existe una metodologia para la realizacion de presentaciones denominada ELEVATOR PITCH,
que sirve para realizar presentaciones en poco tiempo de forma impactante.

En el campo de la creacion de empresas el Elevator Pich consiste en una presentacién de la
idea empresarial a un posible inversor que dispone de muy poco tiempo (s6lo del tiempo que
dura una conversacion de ascensor). En resumen, esa presentacion ha de contener un
mensaje muy claro, directo, y preciso y, ademas, no durar mas de 3 minutos.

Se trata, por tanto, de una breve y muy bien preparada presentacion de la idea empresarial,
plasmada con conviccion y entusiasmo. Una técnica muy utilizada por los emprendedores en
procesos de presentacion de ideas y rondas de financiacion.

Con un pequefio retoque utilizaremos esta técnica para la elaboracion de las presentaciones de
nuestros productos o servicios adaptandolas a la edad de los/as alumnos/as y a los objetivos
del taller.
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Ademas se sugiere el uso de herramientas tics de alta capacidad didactica:

Realizar esquemas o mapas conceptuales a través de la herramienta on-line bubbl.us,
ya que permite crearlos de una forma sencilla y atractiva, y pueden luego ser
exportados como una imagen (0 como html o xml) e insertados en
la presentacién de nuestro producto o servicio.

Utilizar Prezi, una interesante aplicacion 2.0 para crear presentaciones con movimiento
que resultan muy originales y creativas. En las presentaciones elaboradas con Prezi
se pueden incluir iméagenes, videos, texto, enlaces, etc. y se puede configurar la
trayectoria de la presentacion consiguiendo el efecto zoom tan
caracteristico de esta aplicacién. Una ventaja de Prezi es que
permite descargar los trabajos para tenerlos disponibles en el
ordenador si queremos utilizar las presentaciones sin conexion
a Internet. Como es habitual en estas herramientas, las presentaciones realizadas con
Prezi se pueden compartir en la red y también publicar en las redes sociales.

Lol Wlalal N ¥

Proponemos diferenciar la aplicacion de esta técnica en tres fases consecutivas:

1)

2)

3)

EL CONTEXTO: En esta fase cada grupo de alumnos/as tendr4 que describir su
contexto: ¢Quiénes son?, ¢Qué hacen?, ;Qué necesitan para que su idea tenga
éxito?, ¢Quiénes son los usuarios potenciales de su producto/servicio?, ¢Coémo
pueden llegar a los usuarios de producto o servicio?, etc. Cada grupo de trabajo
rellenard la hoja de trabajo HTP 004: Describe el contexto.

EL PRODUCTO O SERVICIO: En esta fase cada grupo de alumnos/as tendra que
describir su idea, incidiendo en sus caracteristicas mas singulares. Cada grupo de
trabajo rellenara la hoja de trabajo HTP 005: Describe tu producto o servicio

LA UTILIDAD: En esta fase cada grupo de alumnos/as describiran los posible usos de
su producto o servicio, indicando el publico potencial que puede necesitarlo. HTP 006:
Describe la utilidad.

Con todo esto, cada grupo de trabajo redactara una descripcion de su idea que incluya sus
principales usos y utilidades.

Esta informacion quedara plasmada en la HTP 007: Redacta la presentacion y sera el guion a
utilizar para la creacién del video de presentacién a realizar en paso siguiente.

Nota para el docente:

Lo ideal seria que cada grupo de trabajo finalizase este paso con una presentacion oral de
aproximadamente 3 minutos de duracion maximo, intentando que la introduccion del equipo y
del contexto dure menos de 1 minuto y la descripcién del producto y de su/s utilidad/es no
supere los 2 minutos.

Esta presentacion servird de guién para la grabacion del video-presentacion del siguiente paso.




Taller Primaria - MANUAL DEL PROFESOR

4.3. Fase 3: DIFUSION

4.3.1. Paso 3: Grabacién de un video de presentacion (“elevator pitch”).

Elaboracion del video-presentacion del nuevo producto o servicio.

Grabacién de un video presentacién a través de camara web,
camara digital etc.

Video- presentacion del nuevo producto o servicio de 2 a 4 minutos
de duracion.

Cada grupo de trabajo realizara la grabacion de su video-
presentacion.

HTP 007: Redacta la presentacion

Nota para el docente:

Se facilitara a cada grupo de trabajo el material necesario para la grabacién ya sea camara
digital, cAmaras web, etc. Para ganar celeridad en las grabaciones sera necesario que se haya
definido muy bien el guién del mismo durante el paso anterior.

Cada grupo de trabajo realizara un video-presentacion de su producto o servicio con la
informacion plasmada en la HTP 007: Redacta la presentacion.

Cada uno de los videos deberan tener una duracion de unos 3 minutos, intentando que la
presentacion del equipo y del contexto tenga una duracibn de menos de 1 minuto y la
presentacion del producto o servicio y de su/s utilidad/es no alcance los 2 minutos.
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|4.3.2. Paso 4: Publicacion del video en la red interna del centro educativo

Publicacién de la presentacion en la red interna del centro educativo

Subir el video-presentacion a la red a través del canal del centro
educativo.

Publicacién del video-presentacion.

Cada grupo de trabajo subira su video de presentacion al canal del
centro educativo

Las presentaciones realizadas se publicaran en la red interna del centro educativo.

Cada grupo de trabajo accedera a la red interna del centro educativo para subir el video-
presentacion que han grabado en el paso anterior.
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4.4. Fase 4: INTRODUCCION AL EMPRENDIMIENTO

|4.3.1. Paso 5: Conocimiento de los principales sectores econémicos

THIN
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|

>

R Ll

Conocer los principales sectores econGmicos espafioles, la
importancia de la innovacion y la creacién de nuevos productos,
servicios y empresas.

Teatro de la economia

Breve presentacion de los sectores econdmicos.

Actividad 1: Juego en el que cada equipo elegird una profesion
vinculada a un sector econémico y escenificara esa profesién para el
resto de la clase. El resto de alumnos/as tendra que adivinarla y
relacionarla con un sector econémico.

Actividad 2: Cada equipo intentard vincular su producto o servicio
con un sector econémico, explicando sus razones.

Este paso ha de comenzarse realizando una breve introducciéon a los principales sectores
econdmicos espafioles.

-Sector Primario

El sector primario o agrario esta formado por las actividades econdmicas relacionadas con la
obtencion de recursos de la naturaleza, implican la extraccion y obtencién de materias primas
procedentes del medio natural. Dichas actividades son: agricultura, mineria, ganaderia,
Silvicultura y pesca. Son aquellas actividades que comprende la explotacién directa de los
recursos naturales del suelo, del subsuelo o del mar.

-Sector secundario

El sector secundario es el conjunto de actividades que implican transformacion de alimentos y
materias primeras a través de los mas variados procesos productivos. Estan incluidos en este
sector: la construccion, el sector siderurgia, las industrias mecanicas, la quimica, la textil, la
produccién de bienes de consumo, el hardware informético, etc.



Taller Primaria - MANUAL DEL PROFESOR

-Sector Terciario o Servicios

Se denomina sector servicios al conjunto de todas aquellas actividades que no producen
bienes materiales de forma directa. Trata de servicios que se ofrecen para satisfacer las
necesidades de la poblacion. Dirige, organiza y facilita la actividad productiva de otros sectores.
Incluye todo lo relativo al comercio, turismo, sanidad, actividad civil, ocio, etc. El sector
servicios 0 sector terciario se compone de las areas "suaves" de la economia tales como
seguros, turismo, actividades bancarias, venta al por menor y educacion.

A continuacién cada equipo representara una profesion asociada a un sector econémico (por
ejemplo camarero- sector terciario o servicios).

Cada grupo de trabajo podra caracterizarse de la profesion que haya elegido (con los
elementos disponibles en el aula) y escenificar al resto del aula dicha profesién (por ejemplo en
el caso de un camarero coger una carpeta a modo de bandeja, un pafuelo y un vaso).

El resto de los/as alumnos/as tendrd que identificar dicha profesion y asociarla al sector
econémico que corresponda.

Una vez identificadas todas las profesiones pertenecientes a todos los sectores, cada alumno/a
o grupo de alumnos/as debera pensar con qué otros profesionales del mismo sector o diferente
podria relacionarse y explicar por qué al resto del aula.

Finalmente, cada equipo intentard vincular su producto o servicio con un sector econémico,
explicando sus razones.
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|4.3.1. Paso 6: Conocimiento del proceso de creacion de empresas

Conocer como es el proceso de creacion de empresas.

Presentacion del proceso de creacién de una empresa y sondeo de
la opinion respecto al emprendimiento.

Breve presentacion del proceso de creacién de una empresa.
Encuesta sobre la percepcion del emprendimiento tras el desarrollo
del taller.

HTP 008: Encuesta sobre la percepcion del emprendimiento

Este paso ha de comenzarse realizando una breve presentacion del proceso de creacion de

una empresa.

De manera resumida, los pasos a seguir para la creacién de una empresa son los siguientes:

= |dentificar la idea de negocio

= Evaluacion del potencial como negocio de cada idea.

= Seleccién de laidea.

= Estudio del mercado (Analisis de la competencia, de los clientes, del mercado, etc.).

= Analisis de costes. Calculo de la inversion inicial necesaria para la creacién de la
empresa. Estimacion de los ingresos que la empresa puede obtener.

= Elaboracion del Plan de Empresa:

a.
b.

Identificacion del proyecto

Plan de marketing: que tratara de dar respuesta a estas preguntas: ¢qué
vender? ¢a quién? ¢a qué precio? ¢con qué medios? ¢como? ¢cuanto?

Plan de operaciones: resume todos los aspectos técnicos y organizativos que
conciernen a la elaboracién de los productos o a la prestacién de los servicios.
Plan de recursos humanos: que incluye los elementos relacionados con el
personal que trabaja en la empresa: la definicion de capacidades, la
organizacion, el numero de trabajadores, la estructura de la plantilla, la
seleccion, contratacion y formacion del personal.

Ubicacion: Define el lugar en el que se va a localizar la empresa.

Plan economico-financiero: que recoge toda la informacion de caracter
econdmico y financiero referente al proyecto, para determinar su viabilidad
econdmica. Se trata de analizar si el proyecto es rentable y podemos llevarlo a
cabo.
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g. Definicion de la estructura legal de la empresa: incluye los tramites que
seran necesarios realizar para la constitucion de la sociedad y/o puesta en
marcha de la empresa.

h. Calendario de ejecucion: planificacion temporal del proceso de creacion de
empresas.

Una vez explicado el proceso de creacion de una empresa, y sobre la base del taller
desarrollado en las fases anteriores, se propone pedir a los/as alumnos/as su opinién y visién
sobre el papel de los emprendedores en la sociedad:

-¢,Qué pueden aportar para su desarrollo?
-¢ Por qué son importantes?

-¢,Cémo deberia ser su comportamiento en relacion su entorno social (ciudadanos,
trabajadores, etc.)?

-¢,Cémo se podria aumentar el nUmero de personas emprendedoras?
-¢,Cuadles son los principales obstaculos para emprender?

Para ello cada alumno/a tendra que rellenar la HTP 008 Encuesta sobre la percepcion del
emprendimiento de manera individual y anénima.

De esta manera se podran extraer conclusiones sobre el aprovechamiento del taller por parte
de los/as alumnos/as.
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